
REPORTE DE VENTAS

CON EL OBJETIVO DE INFORMAR Y LLEVAR UN CONTROL SOBRE LAS VENTAS REALIZADAS POR CADA
EQUIPO DE VENTA, SE MANEJAN DIFERENTES TIPOS DE REPORTES GERENCIALES DEPENDIENDO EL
PERIODO DE INTERÉS:

 SEMANAL: ENVIADO CADA LUNES ENTRE LAS 9AM - 10AM, ABARCANDO DE LUNES A DOMINGO
DE LA SEMANA INMEDIATA ANTERIOR.

 TRIMESTRAL: ENVIADO AL TÉRMINO DE CADA TRIMESTRE.

 ANUAL: ENVIADO AL TÉRMINO DEL AÑO EN CURSO.

 PERSONALIZADO: ENVIADO BAJO PREVIA SOLICITUD AL ÁREA DE DIRECCIÓN CON EL RANGO DE
FECHAS DE INTERÉS.

A EXCEPCIÓN DEL REPORTE SEMANAL, LOS DEMÁS REPORTES SE PUEDEN CONFIGURAR PARA SU
ENVÍO CON EL MISMO RANGO DE FECHAS HASTA PARA DOS AÑOS ANTERIORES.

 COMPARATIVAS PARA EL EQUIPO DE VENTA

APLICA PARA EL TOTAL DE VENTAS Y UTILIDADES:

 STLY (SAME TIME LAST YEAR): ESTA COMPARATIVA BUSCARÁ AQUELLAS ÓRDENES DE VENTA QUE
SE ENCUENTREN EN EL MISMO RANGO DE FECHAS ESTABLECIDO PERO DEL AÑO ANTERIOR Y
OFRECERÁ UN CONTRASTE DE PROGRESIÓN ENTRE DICHO VALOR Y EL ACTUAL.

 METAS ESTABLECIDAS: ESTA COMPARATIVA BUSCARÁ AQUELLAS ÓRDENES DE VENTA QUE SE
ENCUENTREN DENTRO DEL PERIODO ESTABLECIDO PARA APLICAR UN COTEJO DE PROGRESIÓN
CONTRA LAS METAS ESTABLECIDAS POR DIRECCIÓN.

 COMPARATIVAS PARA PRINCIPALES OPERADORES

APLICA PARA EL TOTAL DE VENTAS, UTILIDADES Y PASAJEROS:

 METAS ANUALES: ESTA COMPARATIVA BUSCARÁ AQUELLAS ÓRDENES DE VENTA QUE
CUMPLAN CON LOS PARÁMETROS PARTICULARES DE CADA OPERADOR PARA OFRECER UN
COTEJO DE PROGRESIÓN CONTRA LA META ESTABLECIDA. DICHA BÚSQUEDA ABARCARÁ DESDE
EL 1 DE ENERO HASTA LA FECHA DE CORTE DEL REPORTE, MOSTRANDO ASÍ EL ACUMULADO.

 METAS TRIMESTRALES: ESTA COMPARATIVA BUSCARÁ AQUELLAS ÓRDENES DE VENTA QUE
CUMPLAN CON LOS PARÁMETROS PARTICULARES DE CADA OPERADOR PARA OFRECER UN
COTEJO DE PROGRESIÓN CONTRA LA META ESTABLECIDA. DICHA BÚSQUEDA ABARCARÁ DESDE
EL PRIMER DÍA DEL TRIMESTRE HASTA LA FECHA DE CORTE DEL REPORTE, MOSTRANDO ASÍ EL
ACUMULADO. SI EL PERIODO DEL REPORTE SE ENCUENTRA DENTRO DE DOS O MÁS TRIMESTRES,
SE MOSTRARÁ LA COMPARATIVA INDIVIDUAL PARA CADA UNO DE ELLOS.



ESTRUCTURA DEL REPORTE DE VENTA

Periodo del reporte donde se
presentan los resultados de las

ventas, utilidades y pasajeros tanto
para los principales operadores
como para el equpo de venta

Etiqueta indicadora de que el siguiente
desglose corresponde al equipo de venta

Etiqueta indicadora de que el siguiente
desglose corresponde a vendedores

Comparativa indicada

Información del asesor y montos
alcanzados en el período presentado

Montos alcanzados por el equipo de
venta en el período presentado

Metas establecidas por operador en la
moneda correspondiente

Montos alcanzados en el periodo de la
meta del operador

Porcentaje de progresión con respecto a
la meta establecida
(Naranja < 100%)
(Verde >= 100%)


